
加盟オーナー様向け

事業概要紹介

【まつ⽑パーマ専⾨店】



ブランド紹介�〜「店舗経営者倶楽部」について〜

KATE�stage�LASHは、店舗経営者のためのコミュニティ
「店舗経営者倶楽部」から⽣まれた“まつげパーマ”専⾨店ブランド

サロン経営の基本は専⾨家のWEBセミナーで学び
多くの先輩まつげサロン経営者に相談できる環境

ケイトステージラッシュ

「店舗経営者倶楽部」がSV

当会のテーマ 当会の規模 会員の属性

失敗リスクを最⼩限に抑えた
“資産になる店舗づくり”

会員企業220社
末端店舗数1,000店超

9割が店舗経営者が占めており
豊富な経営ノウハウを共有

FC店舗経営者
独⾃ブランド
店舗経営者

店舗経営未経験者

60%

30%

10%



ブランド紹介�〜姉妹ブランドと店舗運営サポート陣〜 

既に多店舗展開の実績を持つ姉妹ブランドと
各分野のスペシャリストが利益を⽣み出す店舗経営をサポート

姉妹ブランド 各分野のスペシャリスト
眉⽑・まつ⽑パーマ

専⾨店

elua
全国30店舗展開

技術担当

⾅井�宏樹
elua�代表

eluaを30店舗展開中

集客媒体担当

リクルート代理店にて
勤務後に独⽴

枡⾕�栞
Daphne�代表

⼤⼿眉⽑サロンの他
数百店舗のコンサル実績

ホームページ担当

堀⽥�直義
株式会社じむや�代表取締役

店舗開発担当

店舗物件専⾨の不動産会社で
1,000件以上の店舗不動産を
⼿掛ける繁友�健志

店舗情報サービス株式会社
代表取締役

店舗経営者コミュニティ
店舗経営倶楽部�主宰

ドライヘッドスパ専⾨店
ヘッドミント代表
ヘッドミントは
全国40店舗展開の最⼤⼿

（エルア）



わたしたちの想い�〜ケイトステージラッシュを始めた“きっかけ”〜

200⼈以上いる店舗経営者倶楽部の会員さんから、「良いFCがない…」という声を多くいただいた

それならフランチャイジーの私が
“フランチャイジーや働くスタッフにとって良いブランド”を作りたかった

FCブランドが100店舗できればFC本部社⻑は億万⻑者になる、その⼀⽅で…
加盟店は今でも毎⽇苦しんでいる⼈も多く、⻭を⾷いしばって毎⽉ロイヤリティを払っている……

そのことに、商売として違和感や気持ち悪さを感じていた

加盟⾦の意味は？ ロイヤリティの対価は？
そんな疑問はフランチャイジーとして⾚字でもロイヤリティを払い続けた⼈間にしかわからない

FCではなく
開業⽀援＋１年サポート

加盟⾦なし
ロイヤリティなし

サポートが必要な業務を
優秀な⼈材に

業務委託できる

無理なく
“資産になる店舗”

をつくることができる

店舗経営者やお店で働くスタッフ、お客様にとって良い店舗ができ
⻑年地域に愛される店舗運営ができると信じています

新興のフランチャイズ業界に疑問を持ち、新しいビジネスモデルの店舗展開を確⽴できれば



事業計画

各スペシャリストと店舗経営者倶楽部の⼒を集結して
再現性が難しい店舗経営を何としても成功させる

FC特有の拘束性が低く、協業避⽌無しで1年後には⾃社ブランドに変更も可能

1店舗当たりの
想定売上/⽉

150万円
〇〇万円

※スタッフ2名想定

1店舗当たりの
想定利益/⽉

50万円



ブランド概要

ケイトステージラッシュは、⼥性のまつ⽑の悩みをしっかりカウンセリングし
イメージ通りのスタイリングを実現するアイラッシュサロンです

特⻑01 特⻑02 特⻑03
似合わせデザインのプロ カール持ちが他店の約２倍 まつ育も得意

当サロンは全員がアイラッシュのプロ！
パリジェンヌ・メーテル・韓国⾵・

ワンホン⾵、どんなデザインも対応可能

“まつ⽑パーマはすぐ取れる”を覆す！
通常約21⽇で取れるパーマを
約50⽇持たせることが可能

まつ⽑パーマはまつ⽑あってのモノ！
まつ⽑へのダメージを最⼩限にしながら

まつ⽑を伸ばしていくことが可能



姉妹ブランド「elua（エルア）」

豊富な店舗経営実績があるブランドのノウハウを踏襲した経営を実施

多店舗展開・⾼収益を実現している
まつ⽑パーマ専⾨店「elua(エルア)」の確かな技術

elua
の実績

全国 年間利⽤者数
以上30店舗 超え4万⼈

粗利率
以上90％

⿊字化
最短 3ヶ⽉

⼝コミ評価
平均4.7以上



こんな⽅におすすめ

デザインの左右差がある 希望のイメージと違う カウンセリングが雑 まつ⽑ダメージを感じる

不衛⽣ 回数券・次回予約の押し売り 接客が不満

過去にアイラッシュサロンで施術を受けて満⾜できなかった⽅の
こんな悩みを全て解決！

前向きな
気持ちの
⾃分になれる



サービス紹介

※メニュー名や価格は桝⾕さんと相談してエリアに最適な価格に調整



店舗イメージ

個室などは設置せずに内装⼯事費を抑えた設計



ホームページ

ケイトステージラッシュ elua

URL:https://www.elua-eyebrow.net/URL:https://eyelash0.jp/

https://www.elua-eyebrow.net/
https://eyelash0.jp/


物件取得内装費 〜2,000,000円 ・10坪2席を想定

店舗開発
サポート 500,000円 ・エリア選定〜物件契約サポート

SEO対策費⽤ 50,000円 ・店舗HP作成とSEO対策

HPB費⽤ 30,000円 ・HPB作成

採⽤研修費⽤
（1⼈あたり） 400,000円 ・現地での2⽇間実技研修

合計 〜2,980,000円

初期費⽤と投資回収の⽬安��（税別）

初期費⽤
売上 1,500,000円

経費

SEO対策費⽤ 20,000円

HPB顧問費⽤ 40,000円

フォロー研修費⽤（2⼈） 40,000円

相談料（繁友） 10,000円

家賃 130,000円

⼈件費 600,000円

広告費 120,000円

光熱費 20,000円

備品 20,000円

利益 500,000円

毎⽉の売上・経費・利益

投資回収期間の⽬安 初期費⽤ 298万円 想定利益/⽉ 50万円 9ヶ⽉約÷ ≒

※1

※1

※1

※1�SEO・HPB・研修・相談料は1年契約となり、1年経過後に解約可能。SEOを解約する場合は店名変更が必要です

※1



オープン予定の店舗⼀覧

吉祥寺店

東京都

池袋⻄⼝店

錦⽷町北⼝店

神奈川県

川崎東⼝店

横浜⻄⼝店

⻑野松本店

⻑野県

名古屋栄店

愛知県

広島⼋丁堀店

広島県

福岡天神店

福岡県

辻堂店

⼤宮⻄⼝店

埼⽟県



01 02 03 04 05

06 07 08 09 10

11 12 13

加盟からオープンまでの流れ

加盟から3か⽉後の
オープンを⽬指す

店舗開発
サポート費の⼊⾦

集客のエリア候補を
複数選定

繁友と
ZOOM打合せ

求⼈募集と物件探し
を同時スタート 物件契約・採⽤

採⽤研修費の⼊⾦ SEO・HPB契約⼊⾦ HP・HPB作成 内装打ち合わせ 備品購⼊

技術研修
2-3週間は

無料モニター 開店


